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Wplyw uméw wertykalnych na zjawisko konkurencji

Problematyka porozumiefi wertykalnych we wspdlnotowym prawie konkurencji jest
niezwykle szeroka. Stosunki konkurencji, a zatem takze porozumienia ograniczajace
konkurencje, moga wystepowaé¢ w dwoch plaszezyznach: poziomej (horyzontalnej) i
pionowej (wertykalnej). Autor dysertacji skoncentrowal sie na badaniu porozumien
wertykalnych, jako istotnego instrumentu w ksztaltowaniu sieci dystrybucji, przez co
porozumienia te w znacznej mierze powinny by¢ uznawane za prokonkurencyjne z uwagi na
ich pozytywny wptyw na konkurencj¢ migdzy dostawcami. Pozytywny lub negatywny
wplyw porozumiefi wertykalnych, zaleze¢ bedzie glownie od struktury kazdorazowego
rynku relewantnego. Zalozeniem niniejszej dysertacji jest ukazanie form kooperacji
wertykalnej i ich skutkéw w Swietle prawa antymonopolowego, a takze proba znalezienia
odpowiedzi na pytanie, na ile skuteczna jest aktualna polityka zwalczania porozumien

ograniczajgcych konkurencjg, a na ile i w jakim zakresie pozadana jest jej rewizja.

W opracowaniu przyjeto hipoteze, ze pomimo wykorzystywania porozumien wertykalnych
do ograniczania konkurencji w znacznej mierze s one podstawa do jej rozwoju.
Weryfikacja przyjetej hipotezy badawczej zostata przeprowadzona w oparciu o analize
poszczegdlnych — porozumien — wertykalnych oraz  por6wnanie  europejskiego i
amerykanskiego systemu prawa konkurencji. Dodatkowo, celem pomocniczym pracy byto
przedstawienie wptywu nowych technologii na zmieniajace si¢ srodowisko konkurencji oraz
wskazanie praktycznych zalecen w ksztaltowaniu prawa konkurencji oraz przyktadéw

dobrych praktyk stuzacych rozwojowi konkurencji.
Dysertacja sktada si¢ ze wstepu, czterech rozdziatéw oraz zakonczenia.

We wstgpie okreslono przedmiot badan, problem badawczy, cel i pytania badawcze oraz
metody analizy naukowej. W rozdziale pierwszym oméwiono podstawowe pojecia zwigzane
z prawem konkurencji, zjawiskiem i relacjami miedzy konkurentami. W drugim rozdziale
wyjasniono znaczenie stowa porozumienie, oraz jej prawne i ekonomiczne znaczenie.

Przedstawiono réwniez przyktadowe rodzaje porozumief ograniczajacych konkurencje.



Oprécz kwestii definicyjnych przedstawiono ztozonos¢ pojecia ,,porozumienie”. Zawarto w
nim takze kategoryzacje porozumienn w ramach tzw. podzialu na horyzontalne i wertykalne
oraz dokonano préby zdefiniowania jednostronnego zachowania przedsiebiorstwa

wyznaczajgce granice pojg¢cia porozumienie.

W rozdziale trzecim zaprezentowano bardziej ekonomiczne podejscie stosowania przepiséw
antymonopolowych w Unii Europejskiej oraz Stanach Zjednoczonych. Mozliwosé
wylgczenia porozumienia z zakazu okreslonego w europejskim i polskim systemie prawa
konkurencji oraz zastosowanie instytucji niezbednych ograniczen konkurencji, czyli tzw.
ancillary restraints. Przede wszystkim skoncentrowano sie na podejéciu bardziej
ekonomicznym, zorientowanym na gospodarcze skutki zachowan przedsiebiorstw. Prawo
konkurencji w stanach zjednoczonych opiera swoja metode na zasadzie rozsadku
wprowadzajgc niezbedne ograniczenia konkurencji nie ze wzgledu na cel, ale na ich skutek.
Zdaniem autora wdrozenie niektorych rozwigzafi prawnych z USA w Unii Europejskiej
moze przyczyni¢ si¢ do pobudzenia konkurencyjnosci i wzrostu znaczenia porozumien

wertykalnych w ksztaltowaniu rynku.

Zwienczeniem jest rozdzial czwarty, ktéry przedstawia ekonomiczng analize wplywu
porozumien wertykalnych na rozwdj konkurencyjnosci. Zdaniem autora, gtéwnym
wyznacznikiem konstrukcji norm prawnych w prawie konkurencji powinna byé ich
ekonomiczna efektywnos¢. W dobie globalizacji, przy ogromne;j ilosci substytutéw coraz
trudniej jest mie¢ wptyw na ceng. W przypadku tzw. RPM, ustalanie cen odsprzedazy we
wlasnej sieci, moze pozytywnie wplyna¢ na pozycjonowanie produktu oraz jego
konkurencyjnos¢. Na dowod tego autor przedstawia wptyw handlu e-commerce na rozwdj

konkurencji oraz brak aktualnych uregulowan prawnych w stosunku do nowych technologii.

Przeprowadzona analiza obecnych uregulowan prawa konkurencji, ich uksztaltowanie,
wsparte danymi statystycznymi uprawnia do tego, aby stwierdzié, ze porozumienia
wertykalne bedg miaty coraz wigkszy wplyw na ksztattowanie sie konkurencyjnosci na

Swiecie.
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